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Bekennen sich zum Standort Frondenberg (v.Ln.r.): Dirk Brinkmann (Leiter Sondermaschinen), Horst Ostermann (kaufmdnni-
scher Leiter), Annefie Kastmer (Betriebsratsvorsitzende), Thomas Tschom (Geschéftsfihrer) und Detlef Bange (Vertriebsleiter)

In fast jedem Auto
steckt ein Teil von Honsel

Unternehmen hat schwere Zeiten hinter und rosige Aussichten vor sich

Von Meike Marbach

FRONDENBERG « Ohne es
2u wissen, kutschieren die
meisten Autofahrer kleine
Teilchen herum, die das
Unternehmen Honsel her-
stellt. Nieten, Muttern und
Hiilsen aus Frondenberger
Produktion sorgen dafiir,
dass die Wagen nicht aus-
einander fallen. Egal ob
Porsche, Audi, VW, Daim-
ler oder Renault - Honsel
beliefert sie alle.

Wir hatten eine schwierige
Zeit, aber letztlich ist eine Er-
folgsstory daraus geworden”,
spiell  Geschaftsfiihrer Tho-
mas Tschom auf die Honsel-
Insolvenz von 2002 an: Die
finanziellen Einbufen, die

Der neue Kontroll-Automat stelle sicher, dass nur Produkte, die

in Ordnung sind, ausgeliefert werden.

die Mitarbeiter hingenom-
men haben, hitten sich letzt-
lich gelohnt. Derzeit beschai-
tigt die Honsel Umiormtech-
nik GmbH 138 Mitarbeiter.

Mit Haushaltswaren fing alles an

= Alfred Honsel startete 1930
mit der Produktion von Haus-
haltswaren wie Topfen und
Pfannen.

= 1945 startete Honsel mit der
Produktion von Nieten — an-
fanglich, um zum Beispiel die
Henkel an den Tépfen anbrin-
gen zu kéinnen.

= Bereits 1960 war Honsel gi-
ner der gréBten und wichtigsten
Produzenten von Brems- und
Kupplungsbelagnieten in
Europa.

= 1979 errichtete das Unter-
nehmen ein neues Produktions-

werk in Frindenberg,

= Mit Vier-, Fiinf- und Sechs-
Stufen-Pressen konzentriert
sich Honsef auf die Produktion
von KaltflieBpressteilen nach
Kundenwunsch.

» 2004 wurden beide Produkti-
onsstandorte zu einem Werk
zusammengefasst.

= Fiir die nachste Woche ist die
Verlagerung des Drahtlagers
zum Werk 2 an der Wernher-
von-Braun-Strafie geplant. An
der Westicker StraBe verbleibt
nur nach ein Teil der Verwal-
tung, die EDV und der Vertrieh,

Fachleute gesucht

Geschaftsfiihrer: , Wissen oder Wille fehlt"

Da Honsel Umiformtechnik
die eigenen Maschinen grof-
tenteils selbst repariert und
instand hait, zdhlt auch ein
firmeneigener Werkzeughbau
zum Konzept. Sowohl dort
als auch im restlichen Be-
trieb bildet Honsel auch aus.
Zehn  Auszubildende  be-
schiftigt die Firma derzeit.
«Wir suchen eigentlich im-
mer auch newe Facharbeiter,

was allerdings zunehmen
schwierig ist”, erklirt Ge-
schdftsfiihrer Thomas
Tschom. Viele brichten das
technische Wissen oder den
Willen nicht mit. Berufsgrup-
pen der Metallverarbeitung
wie Schlosser und Werk-
zeugmacher kiinnte Honsel
gebrauchen.  Interessenten
kinnen sich per E-Mail unter
info@honsel.de melden.

o Fotns (3): Grzelak

Vertraven in den Betrieb
spielt eine wichtige Rolle,
Wir - Mitarbeiter und Fiih-
rungsebene - kiénnen uns
aufeinander verlassen”, setzt
Tschom aufl ein motiviertes
Team. Fiir das abgelaufene
Jahr 2007 kann Honsel einen
Umsatz von 14,5 Millionen
Euro verzeichnen. Fiir dieses
Jahr erwartet Honsel einen
Umsatzzuwachs von 20 Pro-
zent. . Die Aufirage dafiir lie-
gen bereits vor. Auch die
Aussichten fiir 2009 sind ro-
sig", verkiindet Vertriebslei-
ter Detlef Bange nichi ohne
Stolz,

Eine mégliche Standortver-
lagerung kommt fiir Honsel
derzeltl nicht in Frage. .Unser
Know-How steckt in den
Kopfen der Leute. In den
ndchsten fiinf Jahren bleiben

wir sicher hier”, will sich der
Geschaftsfithrer zum Stand-
ort Frondenberg bekennen.
Dazu passen auch die Inves-
titionen, die das Unterneh-
men getdtigi hat. 2005 bis
2007 steckte die Firma insge-
samt zwei Millionen Euro in
neue Maschinen. In diesem
lahr folgen 1,2 Millionen
Euro fiir zwei weitere Mehr-
stufenpressen und zwel zu-
sdtzliche Kontrollautomaten
mit Kamerasystem. Letztere
stellen mit moderner Technik
sicher, dass nur einwandfreie
Nieten und Hiillsen zum Kun-
den gehen. Das Unterneh-
men beliefert aus der Ruhr-
stadt Kunden aus aller Wellt.
Der Schwerpunkt liegt auf
dem europdischen Markt,
manche Pakete miissen aber
auch bis in die USA, nach
Afrika oder Asien. 70 Pro-
zent der Kunden gehéren der
Automobil-industrie arn.
Rund 4500 verschiedene Pro-
dukte stellt Honsel im Zwei-
bis Drei-Schicht-Betrieb her.
Und sidindig gesellen sich
neue Produkte hinzu, die zu-
sammen mit den Kunden vor
Ort entwickelt werden.

Ein weiteres wichtiges
Standbein flir Honsel ist
auch die Erstellung von Son-
dermaschinen. Damit kdn-
nen die Kunden die erworbe-
nen Verbindungsteile so ver-
arbeiten, wie sie es bendti-
gen.

Geschdftsfithrer Thomas Tschom (L) und Vertriebsleiter Detlef
Bange schauen sich in der Produktion um



